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Sehr geehrter Geschéftspartner,
wir laden Sie ganz herzlich zum Business Lunch mit folgendem Thema ein:

Export nach Russland —
Chancen trotz Lokalisierung?!

« Marktiberblick » Rechtliche Herausforderungen beim Export
»  Wer muss lokalisieren? » Vertriebsaufbau mit kleinem Budget
» Was muss Russland importieren?

19 Juni 2017 um 11:30
Hotel Residenz e. K. Kaiser-Wilhelm Stral3e 32, 46395 Bocholt

Registrierung: events@schneider-group.com | 040 /226 33 760
Die Teilnahme am Business Lunch ist kostenlos.
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Das Thema Lokalisierung und Produktionsaufbau in Russland istin aller Munde.
Bedeutet das, dass es fir den reinen Export keine Nachfrage mehr gibt?

Wahrend unseres Business Lunchs analysiert unser Experte welche Chancen fiir den Export in
Russland und der Eurasischen Wirtschaftsunion bestehen und was dabei zu beachten ist.

Diskutieren Sie mit uns:

Manuel Paffrath Andreas Muhlberg
Business Development Geschaftsfiihrer
SCHNEIDER GROUP AuRenhandelsverband NRW e. V.
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Wir freuen uns, Sie bei dieser Veranstaltung
begrifRen zu kénnen. Sie richtet sich speziell an
kleine und mittelstdndische Produzenten aus
verschiedenen Branchen und Zulieferer grofder
Industrieunternehmen.



	Страница 1
	Страница 2

